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W tym module otrzymasz szczegétowe informacje, wskazowki i zasoby dotyczgce mozliwosci
finansowania, podstawowe zasady, powody i Zrédta poszukiwania finansowania oraz dowiesz sie jak

wyglada proces finansowania start-upu.
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Mozliwosci finansowania dla przedsiebiorcow migrujgcych

Przedsiebiorcy migrujgcy napotykajg na szereg trudnosci i barier, jesli chodzi o zaktadanie swoich firm w
spotecznosciach przyjmujgcych. Wiele krajéw europejskich przyjeto srodki polityki migracyjnej, ktére maja
by¢ stosowane wobec przedsiebiorcdw migrujacych, chcacych zatozyé¢ lub prowadzi¢ wtasng dziatalnosé¢
gospodarcza. Polityki te majg na celu wyselekcjonowanie przedsiebiorcéw i inwestoréw imigrantéw jako
0s6b przyczyniajacych sie do wzrostu gospodarki narodowej. Oprdcz tworzenia specjalnych polityk
skierowanych do migrujacych przedsiebiorcéw, bardziej skuteczne bytoby zapewnienie, ze wszyscy imigranci
w kazdym kontekscie krajowym posiadajg podstawowe umiejetnosci jezykowe i finansowe, aby stac sie
przedsiebiorcami. Ponadto nalezy opracowac i wdrozy¢ srodki wsparcia, skierowane zaréwno do
poczatkujacych, jak i doswiadczonych przedsiebiorcow, aby zwiekszy¢ ich wptyw.

Dostepnos¢ finansowa jest kamieniem wegielnym przedsiebiorczosci migrantéow. Z jednej strony
zatozenie firmy zalezy bardziej niz cokolwiek innego od wymogow kapitatowych; z drugiej strony
ograniczenia kredytowe s3 jedng z gtéwnych przyczyn niepowodzen przedsiebiorstw migrantow.
W zwigzku z tym poprawa dostepu migrantéw do kredytéw bytaby kluczowym narzedziem rozwoju
przedsiebiorstw migrantéw.

Podstawowe zasady dotyczace mozliwosci finansowania
e Nalezy pamietad, ze nie wszystkie firmy mogg by¢ finansowane.

This project has been funded with support from the European Commission. This communication reflects the views only of the author, and
the Commission cannot be held responsible for any use which may be made of the information contained therein.



RN Funded by the
FAMET P Erasmus+ Programme
I of the European Union

Przed rozpoczeciem finansowania firma musi spetni¢ pewien zestaw kryteridw. Z punktu widzenia
inwestora, firma moze byc¢ finansowana, jesli jest mozliwa do skalowania.

e Pamietaj, ze finansowanie nie jest wyznacznikiem sukcesu
Ogodlne pojecie, ktére jest rozpowszechniane przez wiadomosci i media dotyczace finansowania nie
jest prawidtowe. Finansowanie jest tylko pierwszym krokiem do zatozenia firmy. Niemniej jednak,
finansowanie nie jest obowigzkowe dla poczatkujgcych firm, poniewaz istnieje duza liczba firm,
ktore rozwinety sie bez zadnego finansowania. Dlatego finansowanie moze by¢ potrzebne w
niektorych przypadkach, ale nie jest to wymag.

e Przedsiebiorstwo powinno byé samowystarczalne
Pierwszym Zzrdédtem finansowania powinni byé ptacacy klienci, co oznacza, ze Twoja firma powinna
generowac wystarczajgce przychody i zyski, aby sfinansowac jej rozwéj. W przypadku, gdy
zgromadzenie dodatkowych $rodkdéw nie jest mozliwe lub jest konieczne, wowczas wskazane jest
poszukiwanie finansowania.

Powody, dla ktorych warto szukac finansowania

e Skaluj swoje dziatania
Jednym z najbardziej znanych powoddéw finansowania jest zwiekszenie skali dziatalnosci.
W przypadku, gdy, na przyktad, juz zatozytes firme, rozpoczates jej dziatalnos¢ i pomysinie wdrozytes
swoj pomyst, a ona dziata dobrze. W miedzyczasie chcesz zwiekszy¢ skale dziatalnosci lub rozszerzy¢
swoj3 dziatalnos¢. To jest wiasciwy moment, aby rozwazyc¢ finansowanie.

e Uzyskanie przewagi konkurencyjnej
Drugim powodem, dla ktérego warto szuka¢ finansowania jest ustanowienie przewagi
konkurencyjnej nad innymi firmami oraz ogdlna konkurencja na rynku pracy i szybkie zdobycie
znacznego udziatu w rynku.

e Finansowanie krétkoterminowych wydatkdw operacyjnych
Finansowanie moze by¢é réwniez sSwietnym pomystem, jesli chcesz sfinansowaé swoje
krotkoterminowe wydatki operacyjne lub kapitat obrotowy.

e Badaniairozwodj
W zaleznosci od charakteru dziatalno$ci, przedsiebiorca moze potrzebowad rozlegtego okresu badan
i rozwoju. W takich przypadkach, konieczne jest uzyskanie finansowania z pierwszych krokéw.

This project has been funded with support from the European Commission. This communication reflects the views only of the author, and
the Commission cannot be held responsible for any use which may be made of the information contained therein.




RN Funded by the
FAMET P Erasmus+ Programme
I of the European Union

Zrédta mozliwosci finansowania

e Bootstrapping
Bootstrapping jest dobrym sposobem na rozpoczecie dziatalnosci gospodarczej i odnosi sie do
wykorzystania wtasnych pieniedzy lub pozyczania od przyjaciét i rodziny. Bootstrapping wymaga
dyscypliny przedsiebiorcy i odpowiedzialnosci finansowej, aby prowadzi¢ firme.

e Crowdfunding
Alternatywga jest réwniez crowdfunding, polegajgcy na pozyskiwaniu srodkéw za posrednictwem
platform crowdfundingowych.

e Konkursy dla startupéw
Biorgc udziat i wygrywajac konkursy Startup moze réwniez poméc Ci zebraé troche funduszy wraz
z uzyskaniem niektdrych referencji, jak rowniez rozpowszechnianie dziatan swojej firmy.

e Inkubatory i akceleratory
Istnieje duza liczba platform, ktére dziatajg jako inkubatory i akceleratory. Takie platformy mogg by¢
naprawde pomocne w pierwszych krokach biznesu przed osiggnieciem przychoddéw . Akceleratory
i inkubatory zapewniajg startupom niewielkg kwote finansowania, mentoréw, mozliwosci
nawigzywania kontaktow i zasoby.

e Programy rzagdowe
Na poziomie krajowym, istniejg programy rzgdowe dostepne dla kazdego sektora biznesowego.
W zaleznosci od sektora przedsiebiorczosci i potrzeb Twojej firmy, mozesz skorzysta¢ z takich
programow, upewniajac sie, ze spetniasz wymagania.

e Inwestorzy kapitatowi
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Zrédtem finansowania moga byé réwniez inwestorzy kapitatowi. W tych ramach istniejg inwestorzy
aniofowie , ktérzy inwestujg wtasne pienigdze w okreslone sektory i fazy startupu.

e Inwestorzy dtuzni
Inwestorami dtuznymi sg zazwyczaj banki i instytucje komercyjne. Najbardziej znang forma
finansowania dtuznego sg karty kredytowe. Poza kartami kredytowymi, pozyczki osobiste sg
najbardziej popularnymi sciezkami finansowania inwestycji. W przypadku pozyczek osobistych nie
jest wymagany biznesplan. Pozyczki osobiste wigzg sie réwniez z osobistym zobowigzaniem do
sptaty, a stopy procentowe sg stosunkowo wyzsze niz w przypadku pozyczek komercyjnych.

Proces finansowania startupu

Zanim zagtebimy sie w proces finansowania, zrozummy, na co inwestorzy zwracajg uwage przed
dokonaniem inwestycji.

e Ideaijej potencjat
Punktem wyijscia dla kazdego dziatania przedsiebiorczego jest z pewnoscig pomyst i jego mozliwosci.
Pomyst musi by¢ SMART, czyli konkretny, mierzalny, osiggalny, realistyczny i zakotwiczony w
ramach czasowych.

e Biznes
Inwestorzy koncentrujg sie rowniez na biznesie, w tym na wiarygodnosci gtdwnego zespotu i jego
zdolnosci do realizacji pomystu. Rdéwnie wazny jest model biznesowy i model przychoddw wraz
z pozycjonowaniem, cenami i strukturg kosztow.

e Potencjat na przysztosc
Inwestorzy skupiajg sie nie tylko na terazniejszosci, ale takze na przysztym potencjale firmy, ktéry
mozna pokaza¢ poprzez dobrze przygotowany biznesplan, zawierajacy strategie biznesowe,
wykorzystanie funduszy, propozycje wartosci oraz strategie wyjscia.

e Zwrot z inwestycji
Dodatkowo, inwestorzy zwracajg uwage na zwrot z inwestycji. Wazne jest, aby inwestorzy czuli sie
pewni propozycji inwestycyjnej i byli przekonani, ze bedg w stanie odzyskac swoje inwestycje.

Niezbedne elementy Twojej wypowiedzi

Zanim zwrécisz sie do inwestoréw po fundusze, musisz przygotowad prezentacje. Powiniene$
poswieci¢ odpowiednig ilos¢ czasu i wysitku na badania, tworzenie i przygotowanie elementdow
sktadowych prezentacji przed zwréceniem sie do inwestoréw. W przypadku, gdy czujesz sie
zdezorientowany co do wymaganych krokdw wstepnych, mozesz uzyskaé profesjonalng pomoc
w tworzeniu biznes planu i dokumentéw wymaganych przy prezentacji.

Niezbedne elementy Twojej prezentacji to:

e kompleksowy biznesplan, w ktérym przedstawisz swoje plany na najblizsze 5 lat, wraz z
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ofertg inwestycyjng i szacunkowg wyceng (podstawowe kroki tworzenia biznesplanu opisane
sg ponizej i przedstawione w filmie)

kompletna i zwiezta prezentacja sktadajaca sie z okoto 15 do 25 slajdéw zawierajgca
streszczenie biznesplanu

jeszcze krotsze, dobrze napisane podsumowanie Twojego podsumowania. Jest to 2-
stronicowy dokument podsumowujgcy caty biznesplan. Takie dokumenty sg zwykle uzywane
do formalnej komunikacji z inwestorami i sponsorami.

Przemowa podsumowujgca, ktéra jest 5-minutowym stownym podsumowaniem Twojego
podstawowego biznesplanu. Nazywa sie go elevator pitch, poniewaz powinienes byé w
stanie przedstawic¢ go komus podczas jazdy windg. Wysokos¢ windy jest bardzo przydatna w
rozmowach z inwestorami, gdy spotykasz sie z nimi na imprezach lub konferencjach.

#businessplanning #startups #entrepreneurship
Business Planning for Startups & Entrepreneurs

Zrédto: https://Www.youtube.com

WYTYCZNE/PORADY

10 wskazowek jak finansowaé swojg przedsiebiorczos¢:

Pokaz swéj model biznesowy
Poznaj swojg publicznosé
Popracuj nad lepszym procesem sprzedazy
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Poszukaj inwestorow

Skup sie bardziej na poprawie

Prowadzi¢ szczegdtowg dokumentacje swojej dziatalnosci
Popros o pomoc

Znaczenie sieci

Oddzielenie finanséw firmy od finanséw osobistych
Doceniamy wszystkie wkfady

10 wskazéwek jak stworzyé mocny biznesplan:
e Poznaj swojg konkurencje
Poznaj swojg publicznosé
Posiada¢ dowody na poparcie kazdego twierdzenia, ktére wysuwasz
Zachowac ostroznos¢ we wszystkich szacunkach i prognozach finansowych
Badz realistg w odniesieniu do dostepnego czasu i zasobdéw
Badz logiczny
Posiadaé silny zespot zarzadzajacy
Udokumentuj "dlaczego" Twdj pomyst sie sprawdzi
Opisz swoje zaplecze i lokalizacje do wykonywania prac
Omadwienie opcji wyptat dla inwestoréw

Cytaty

Rynki finansowe generalnie sg nieprzewidywalne. Do tego stopnia, ze trzeba mie¢ rdine
scenariusze... Pomyst, ze mozna przewidzie¢, co sie stanie, jest sprzeczny z moim sposobem
patrzenia na rynek. - George Soros

"Przedsiebiorca bez finansowania to muzyk bez instrumentu".
- Robert A. Rice Jr.

ZASOBY/NARZEDZIA ZEWNETRZNE

https://ec.europa.eu/growth/smes/supporting-entrepreneurship/migrant-entrepreneurs_en
- Przedsiebiorcy migrujacy, rynek wewnetrzny, przemyst, przedsiebiorczo$¢ i MSP

https://www.jeffbullas.com/startup-funding/ - Finansowanie startupéw - Kompleksowy przewodnik
dla przedsiebiorcéw

https://www.emen-project.eu/wp-content/uploads/2020/09/D3.1-Inclusive-Ecosystems_-towards-
a-comprehensive-support-scheme-for-migrant-entrepreneurs-in-Europe-FINAL.pdf - Ekosystemy
sprzyjajace wigczeniu spotecznemu: w kierunku kompleksowego systemu wsparcia dla
przedsiebiorcow migrujgcych w Europie

https://www.youtube.com/watch?v=9jlEfX0lct8 - Planowanie biznesowe dla poczatkujgcych
i przedsiebiorcéw

https://www.entrepreneur.com/article/350208 - Najlepsze opcje finansowania dziatalnosci
gospodarczej dla przedsiebiorcow-imigrantéw i uchodzcow
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https://publications.iom.int/system/files/pdf/policy_guide_migrants_refugees.pdf - Przewodnik
polityczny dla migrantédw i uchodzcéw

https://www.startupdonut.co.uk/business-planning/write-a-business-plan/start-up-business-plan-
top-10-tips - Biznesplan dla poczatkujacych: 10 najwazniejszych wskazdéwek

https://startupswb.com/3-crowdfunding-campaigns-to-support-migrant-and-refugee-
entrepreneurs.html - Kampanie crowdfundingowe3 wspierajgce migrantéw i uchodzcéw
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