
Devi avere un'idea delle attività
necessarie per far funzionare il
tuo modello di business. Decidi
se ogni processo deve essere

svolto all'interno dell'azienda o
esternalizzato a un partner

commerciale. 

Lasciare spazio
all'innovazione 

Stabilire i
processi

aziendali 

LINEE
GUIDA/CONSIGLI

Quanto dipenderai da altri
partner commerciali?

Avete i partner giusti nella
vostra rete? 

Non riempire semplicemente
i nove mattoni uno per uno.

Assicurati che siano
fortemente correlati e che si

sostengano a vicenda. 

Quali sono le tue risorse in
termini di conoscenze,

abilità, reti e mezzi
finanziari. Come si adattano
alla tua idea di business, e
come puoi applicarle per
rendere il tuo business

redditizio? 

La vostra idea non ha bisogno di
essere completamente nuova,

purché si rivolga a un bisogno su
un mercato specifico. 

Decidi il tipo di

partner commerciale

di cui hai bisogno. 

Identific
a le tue
risorse 

Inizia con
un'idea di
business

1 .1 .

2 .2 .

3 .3 .

4 .4 .
5 .5 .

Come costruire un business sostenibile:
Crea il tuo Business Plan

Stabilire la
coerenza tra i
nove mattoni 

Non vedere il tuo
business plan come un

documento statico.
Rivedilo spesso e

implementa i
cambiamenti se

necessario
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