
Debe tener una idea de las
actividades necesarias para que

su modelo de negocio
funcione. Decida si cada

proceso debe llevarse a cabo
dentro de la empresa o

subcontratarse a un socio
comercial.

Deje espacio para la
innovación: 

Establezca
sus procesos
empresarial

es

DIRECTRICES/
CONSEJOS

¿Cuánto va adepender
de otros socios

comerciales? ¿Tienelos
socios adecuados en su

red?

No se limite a rellenar los
nueve bloquesuno por uno.

Asegúrese de que están
fuertemente relacionados   y

se apoyanmutuamente.

Cuáles son sus recursos en
términos de conocimientos,
habilidades, redes y medios
financieros. ¿Cómo encajan

con tu idea de negocio y
cómo puedes aplicarlos
para que tu empresa sea

rentable?

No es necesario que su idea sea
completamente nueva,siempre

que abordeuna necesidad en un
mercadoespecífico.

Decida qué tipo de

socios comerciales

necesita.

Identifique
sus

recursos

Empiece con
una idea de

negocio.
1 .1 .

2 .2 .

3 .3 .

4 .4 .
5 .5 .

Cómo construir un negocio sostenible: Cree
su plan de negocio

Establezca una
coherencia

entrelos nueve
bloques

no vea su plan de
negocio como un

documento
estático.Revíselo a
menudo y aplique

cambios si es necesario.
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