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Stwovz Gwéj Biznes Plan

—Z_OCZV\B od
?O\M\.'Q\U na
biznes

o

Twoj pomyst nie musi by¢
zupetnie nowy, pod warunkiem,
ze odpowiada na potrzebe
konkretnego rynku.

Jakie s3 Twoje zasoby LN \\

w zakresie wiedzy, umiejetnosci,
sieci kontaktow i srodkow

finansowych. W jaki sposoéb
pasuja one do Twojego pomystu
na biznes i jak mozesz je 0

wykorzystaé, aby Twoj biznes

stat sie optfacalny? / \

r ) Musisz miec pojecie
Z o dziataniach niezbednych do
Q Okves funkcjonowania Twojego

?\{‘OCQ_Q\.' modelu biznesowego.

ZidewtyKikuy
Swoye Za‘;o\o\i

\D. Zdecyduj, czy kazdy proces

\ZneSowe powinien by¢ wykonywany

L J wewnatrz firmy, czy zlecony
V partnerowi biznesowemu.

W jakim stopniu
bedziesz zalezny od
innych partneréw
biznesowych? Czy masz
odpowiednich
partneréw w swojej
sieci?
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Qomiedzy

dziewiecioma

elementami

LoStaw w\'\ef;ce
na WNOWAOC\e

\\

Nie traktuj swojego
biznesplanu jako
statycznego
dokumentu. Czesto go
przegladaji w razie
potrzeby wprowadzaj
zmiany.

Nie wypetniaj po prostu
dziewieciu elementow jeden
po drugim. Upewnij sie, ze s3

one silnie powigzanei
wzajemnie sie wspieraja.



