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WskazowkKi
\ Qovady

Jak budowat zautanie i goszevzal Swoya

siel Kontaktow

e Stan sie godny zaufania zanim

Jak budowat
zav€anie?
Oto \O
wskazowek:

rozpoczniesz biznes,

e Dotrzymuj obietnic sktadanych
sobie i innym,

o Sformalizuj dotrzymywanie
obietnic biznesowych,

e Tworz relacje, ktore przynosza
obopodlne korzysci,

e Pracuj z ludZzmi, ktérzy rozumieja
Twoja koncepcje

o Zdefiniuj kulture swojej firmy

e Znajdz czas na budowanie sieci,
o Wykorzystaj kazda okazje do

nauki,

e Poszukaj mentoroéw,
e Biznes to zabawa - ciesz sie nim

<

Wyszukaj wydarzenia i targi w Twojej
okolicy,

Organizuj imprezy okolicznosciowe
Utrzymuj spojny harmonogram
nawigzywania nowych kontaktow,
Dotacz do organizacji zawodowej,
Badz odwazny w kontaktach
biznesowych,

Znajdz osobe odpowiedzialna za sie¢,
Wykorzystaj sieci absolwentéw,
Uzywaj "dziekuje" i "nie ma za co"
jako okazji do wzmocnienia swoich
relacji,

Badz aktywny na Instagramie i
Pinterest,

Na biezaco przeprowadzaj audyt
swojej sieci.

Jak

vozoudowaé
Swo\a Siet? Oto
\0 wskazowek: [ ~~~




