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MODUL

Forsta vigtigheden af engagement og de udfordringer, der er involveret i at starte en
virksomhed

INTRODUKTION

Du har sikkert hgrt det fgr: Vejen til iveerksaetteri er fyldt med forhindringer.

Dette modul vil hjelpe dig med at forudse alle de udfordringer, der ligger foran dig, sa du kan
overvinde dem med forberedelse, forsta, hvad det vil sige at vaere ivaerksaetter og indse, hvilke harde
og blgde faerdigheder du skal bruge for at na dit mal.

INDHOLD
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At komme med fantastiske og unikke produkter eller services

Du er fuld af motivation og ambition om at starte dit eget eventyr, klar til at blive en succesfuld
iveerksaetter, starte den bedste forretningsplan, blive din egen revisor, reklamere for din virksomhed
og alle de spandende pligter iveerksaetteri indebaerer.

Men vent lige et gjeblik. Der er mange feerdigheder og veerktgjer, du skal have for at vaere en
succesfuld iveerksaetter, men kernen i din virksomhed, roden til din succes, er dit produkt eller din
service. Dette kan synes ganske indlysende; hvordan ville din virksomhed overhovedet eksistere uden
noget at salge? N3, mange begar den fejl at springe ind i iveaerksaetterverdenen uden et
overbevisende produkt eller service at tilbyde. Hvordan finder du sa den perfekte idé?

Hav en klar plan og vision for din forretning

Nar du er fast besluttet pa din idé, ved du hvad du vil szelge eller hvilken service du vil levere, og det
er tid til at forestille dig din virksomhed fra A til Z. Skriv med sa@ mange detaljer som muligt ned hvad
din virksomhed er, hvordan det vil fungere, og hvorfor det vil lykkes, vil fgrst hjelpe dig med selv at
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blive overbevist om levedygtigheden af det, du foretager dig, men ogsa overbevise investorer.
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Opna den ngdvendige viden og de ngdvendige feerdigheder

Du vil opdage, at din virksomhed kraever Igsning af en mangfoldighed af opgaver, du ikke engang
havde taenkt pa. Ledelse, styring, fundraising, gkonomi, marketing, e-handel, webudvikling, endda
spgemaskineoptimering og meget mere, listen kan vaere skreemmende. Men vaer ikke bange!

Hav tilstraekkelig med kapital og likviditet

Dette er bekymring nr. 1 for mange wannabe-iveerksaettere: Pengene. Du har maske en
revolutionerende idé, men uden nogle penge kommer du ikke langt.
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Saml et steerkt team til din forretning

Det er maske dig, der kom med ideen, og denne virksomhed kan blive din baby, men det vil veere
sveert (naesten umuligt), at udvikle din virksomhed, hvis du ggr det helt alene. Selvom du gnsker at
gore det, har du ingen superkraefter og kan ikke ggre alt selv hele tiden. Det er ok at bede om hjzlp
og hellere fgr end senere.

Vi taler ikke om medarbejdere her (ikke endnu i hvert fald), men om et team, der vil hjazlpe dig med
at brainstorme og bygge din virksomhed op. Sddan finder du det:
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Find det rette team

Igen er det meget sjeeldent at se en ivaerksaetter fa succes uden hjalp fra andre. Denne vigtige hjzalp
kommer ogsa fra folk, der arbejder for dig. Som ny kommer du maske til at mangle netveerket til at
finde dedikerede medarbejdere og ved maske ikke, hvordan du genkender et godt match. Men at
have det forkerte hold kan ogsa fa dit skib til at synke, sa vaer opmaerksom pa disse tips:
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Lav effektiv markedsf@ring og branding for din forretning

Markedsfgring er defineret som promovering og salg produkter eller tjenester. Hvis du vil have folk til
at kende til din virksomhed og kgbe dit produkt, har du brug for en solid marketingstrategi.
Marketing hjaelper med at bevare din virksomheds omdgmme, engagere kunder, gge salget og fa din
virksomhed til at vokse, sa det er ikke en opgave, der skal undervurderes. Du har maske et fantastisk
produkt, men hvis folk ikke kender det og ikke stoler pa det, vil din virksomhed ikke opna den
forventede succes.

Branding er et afggrende veerktgj for at opna den succes. Nar du brander din virksomhed, giver du
den et bestemt design og symbol og i bredere forstand en identitet, der vil forme kundeoplevelsen,
opfattelsen af dit brand hos dine interessenter og hjelpe dem med at skelne dig fra dine
konkurrenter.
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Fglg med de industrielle trends

Vi lever i et samfund i konstant udvikling med markeder i konstant forandring. Kundernes gnsker og
behov var ikke de samme i gar, som de er i dag, og det er vigtigt, at du fglger markedets udvikling i dit
arbejde.

Handter balancen mellem arbejde og privatliv

Nar du leder din virksomhed, bestemmer du selv over din tid, sa ingen vil forteelle dig, hvornar du
skal begynde eller stoppe med at arbejde. Det er nemt at falde i faelden med altid at vaere online og
tilgeengelig uden at tage tid til at holde en pause. At ville arbejde for meget er en trussel mod dit
mentale helbred og er risikabelt, da du er hjernen og lederen. Hvis du bliver udbraendt, vil din
virksomhed lide under konsekvenserne.
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Hold regelmaessige pauser: At tilbringe tid med din familie og sove tages ofte for givet, men
det giver dig den mentale balance, du har brug for til at lede din virksomhed uden at blive skgr
og give op. Hold pauser, fridage, motioner for at bruge og genvinde ny energi, planlaeg ting i di

ugentlige tidsplan, som ikke er relateret til arbejde.

Uddeleger arbejdet: Som forklaret tidligere er det afggrende at finde et virksomhedsteam og
medarbejdere, du kan stole pa. Det er maske ikke nemt at lade folk ggre ting for dig, nar du har
en specifik idé om, hvordan tingene skal ggres, men du bgr affinde dig med det.

Vaer organiseret: At vaere organiseret er det, der vil give mulighed for at afszette lidt tid til at
bruge pa en anden aktivitet, du kan lide, uden at taenke pa din virksomhed.

GUIDELINES/TIPS

Du forstar nu at det, at veere ivaerksaetter er ikke for de frygtsomme og umotiverede. At
skabe din egen virksomhed og generere din egen indkomst er ekstremt tilfredsstillende,
samtidig med at det er anstrengende. Som ivaerksaetter vil du sandsynligvis arbejde mere og
have mere ansvar, end da du var ansat i en virksomhed.
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Det sidste rad, vi har til dig, er at bevare en positiv indstilling, selv nar tingene bliver
komplicerede og frustrerende. At bygge din virksomhed op er en rejse, og alle udfordringer,
du vil mgde, er en del af processen, sa fokuser pa lgsningen frem for pa problemet, og omgiv
dig selv med optimistiske mennesker. Laeg ikke for meget pres pa dig selv, du behgver ikke
revolutionere verden med din virksomhed, det vigtigste er, at du elsker det, du laver!

10 mader succesrige iveerksaettere Igser udfordringer pa:
1. Atveere kreativ

At vaere organiseret

At vaere nysgerrig og leerevillig

At have styr pa deres budget

At sla sig sammen

At opbygge af tillid

At tale om deres forretning

At tilpasse sig

. At uddelegere

10. Ikke at give op

WENDUHWN

"Salg er ikke en patreengende macho-handling, hvor vinderen tager alt. Det er en
empatistyret, procesdrevet og videnintensiv disciplin. For i sidste ende kgber folk af
mennesker." Subroto Bagchi, medstifter af Mindtree

"Du skal se fiasko som begyndelsen og midten, men aldrig se det som en slutning." Jessica
Herrin, grundlaegger og administrerende direktgr for Stella & Dot

"Man skal blive god til at afgive kontrol og ikke tage tingene personligt. Selv garvede
iveerksaettere har keempet med det. Jeg tror, det handler om ikke at tage fejl personligt og
heller ikke tage succeser personligt." Leila Janah, grundleegger af Samasource og LXMI

"Hvis du starter noget pa egen hand, ma du hellere have en passion for det, for det er hardt
arbejde." Sallie Krawcheck, medstifter af Ellevest

"Passion, kreativitet og robusthed er de mest afggrende faerdigheder i erhvervslivet. Hvis du
har dem, er du klar til at tage pa rejsen." Jo Malone, grundlaegger af Jo Malone

EXTERNAL RESOURCES/ TOOLS

https://www.indeed.jobs/ - Indeed
https://www.glassdoor.com/index.htm - Glassdoor
https://www.glassdoor.com/index.htm - EURES
https://www.jobindex.dk/?lang=en — Jobindex
https://international.kk.dk/bhc - Business House Copenhagen
https://www.udemy.com/fr/ - Udemy
https://fr.coursera.org/ - Coursera

https://www.edx.org/ - edx
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